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Notre groupe est spécialisé dans l'aménagement d'espaces intérieurs. Nous proposons
au travers de notre filiale nantaise des solutions clés en main associant les aspects
créatifs, techniques et de réalisation tout corps d'état. Dans le cadre de cette activité, nos
clients figurent parmi les grands noms de la grande distribution. Nous effectuons
notamment l'agencement et l'aménagement des zones de vente, des mails, des zones
de caisse ainsi que des parties communes de leurs espaces commerciaux. Notre filiale
regroupe 40 salariés et réalise un chiffre d'affaires de 7,6 millions d'euros.
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Nantes (44)
Rattaché directement au Responsable de notre filiale nantaise, au sein de l'équipe
commerciale, vous développez votre propre chiffre d'affaires sur la zone grand-ouest et
contribuez à la fidélisation des clients existants. Vous intervenez de façon importante
dans la négociation des contrats et vous jouez un rôle essentiel de conseiller technique
auprès de vos clients. En collaboration avec les opérationnels, vous suivez l'évolution
des projets et assurez l'interface avec vos clients au cours de la réalisation.

Vous possédez une formation supérieure en architecture, architecture d'intérieur,
ingénierie BTP ou commerciale et vous justifiez d'une expérience similaire de 5 ans
minimum idéalement acquise dans le milieu du second oeuvre et/ou de la décoration. Le
poste est également ouvert aux candidats issus de la technique et/ou des études et
souhaitant orienter leur carrière vers une fonction commerciale.

Merci d'envoyer votre dossier de candidature complet (lettre + CV + prétentions) à notre
conseil Hudson en précisant impérativement la réf. FR004202/BTP , 147, bd Haussmann
- 75379 PARIS CEDEX 08 ou par mail à hudson@pmebtp.com
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  Référence
4091013120

Date de publication
10/09/04

Entreprise
Hudson

Région
Pays-de-la-loire

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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