
TECHNICO-COMMERCIAL MENUISERIE DU BATIMENT (H/F)
  Ile-de-france  

  

Groupe international de fabrication, commercialisation et distribution de profilés
aluminium pour la menuiserie du bâtiment. Une quarantaine de personnes en France. Il
cherche à se développer selon une stratégie ambitieuse de conquête de nouveaux
marchés et de renouvellement de ses gammes de matériaux. Pour faire face à ce
nouveau défi commercial, le groupe recrute un Technico-commercial Paris et région
parisienne.

Mission:
Vous identifiez et prospectez en direct sur votre secteur géographique les sociétés de
menuiseries, artisans, PME du Btp et entreprises générales de construction TCE. Garant
de la relation commerciale avec la clientèle, vous ouvrez les nouveaux comptes et
développez le portefeuille de clients existants en proposant, négociant et vendant les
produits. Vous élaborez et mettez en oeuvre le plan d'action commercial, établissez vos
tableaux de bord commerciaux et analysez les résultats en effectuant une veille
concurrentielle permanente. Vous assurez auprès de la Direction un reporting régulier.

Profil:
Formation commerciale Bac+2 DUT ou BTS, vous avez 4 à 6 ans d'expérience en vente
directe impérativement dans les produits du second oeuvre du bâtiment. Fort
tempérament commercial, dynamisme, force de proposition, excellent vendeur et
négociateur. Sens de la qualité, du rendement et du service client. Maîtrise de la micro-
informatique. Potentiel d'évolution.

Rémunération:
40 KEuros environ (dont 2/3 fixe et 1/3 variable non plafonné) plus voiture de fonction
Renault Scénic.

Poste basé depuis votre domicile en Ile-de-France, déplacements quotidiens dans toute
la région.

Merci de contacter sous référence TEC/BA/pbt notre Conseil InterSearch,
intersearch@pmebtp.com (59 Bd Exelmans 75016 Paris).
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  Référence
5060118120

Date de publication
01/06/05

Entreprise
Intersearch

Région
Ile-de-france

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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