
COMMERCIAL(E) ILE DE FRANCE H/F Ref VTWO532717
  Ile-de-france  

  

Entreprise leader par son savoir faire et ses compétences en agencement de surfaces
commerciales (pharmacies et opticiens) recrute pour accompagner sa forte croissance
un(e):

Commercial(e) / Chargé(e) d'Affaires pour la région Ile de France Est H/F

COMMERCIAL(E) ILE DE FRANCE H/F Ref VTWO532717

Votre Mission :

Lel(la) candidate aura pour responsabilité principale la commercialisation des solutions
d'agencement proposées par notre société sur le marché des pharmacies et des
opticiens sur l'Est de la région parisienne (arrondissements parisiens Est, depts
91/94/77)

Pour cela, il(elle) mènera simultanément les actions suivantes:

- Il(elle) assurera des actions de prospections sur son secteur afin cde promouvoir le
savoir faire et l'expertise acquise de notre société dans le domaine de l'agencement
intérieur.

- Il(elle) assurera les rendez vous relatifs aux appels rentrant des clients désirant avoir
une proposition de la société : visite sur place avec le client, prise de brief, conseil dans
le choix du produit, mise en avant de la solution, ...

- Une fois les visites effectuées, il(elle) transmettra les informations au Bureau d'études
et coordonnera l'ensemble des actions (devis, envoi au client, négociation,
échéancier....)

- Il(elle) sera garant des objectifs quantitatifs et qualitatifs à réaliser.

Votre Profil :

Formation commerciale ou technique (Bac+3 / Bac+4, ESC ou équivalent).

Une expérience commerciale ou technique significative dans la vente de produits ou de
solutions dans un univers proche est souhaitée (environnement B to B, clientèle de
professionnels....)

Avantages divers :

Package de 40 à 50 Ke brut par an (fixe +variable) + VS

Contact Michael Page :

Votre candidature sera transmise à Tanneguy Worth

  
  Référence
7032818040

Date de publication
28/03/07

Entreprise
Michael Page

Région
Ile-de-france

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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