
Commercial(e) Export H/F
  France  

  

Nous sommes un éditeur de progiciels (11 personnes, 0.8 M€ de CA), intervenant auprès
des acteurs du monde des matériaux de construction (carrières, béton, enrobés, etc.)
principalement dans le domaine du contrôle qualité de production et la gestion des
données environnementales. Nous existons depuis 1993.

Nous sommes basés dans l'Hérault.

Nos spécificités, notre antériorité nous placent au premier plan national.

Dans le souci de poursuivre notre croissance, nous avons pris la décision de conforter et
développer nos parts de marché en Europe et, à plus court terme sur l'Espagne.

Nous recherchons donc un(e)

Commercial(e) Export H/F

Commercial(e) Export H/F

Votre Mission :

Dans un premier temps, vous cernerez, quantifierez le potentiel du marché espagnol en
déterminant un choix de cibles stratégiques ainsi que les prescripteurs possibles.

Dans un second temps, vous les approcherez par des actions diverses (rendez-vous,
participation à des salons, communication ciblée, et tout autre moyen à définir avec la
direction) pour promouvoir notre savoir-faire et déclencher des commandes avec l'appui
de notre service technique, lors de démonstrations, par exemple.

Vous assurerez un rapport régulier de vos actions et de la tenue de vos objectifs à la
direction commerciale.

Le poste, basé en France, nécessite de fréquents déplacements en Espagne et, dans un
second temps, sur le nord de l'Europe.

Votre Profil :

De niveau Bac + 4, vous maîtrisez l'espagnol des affaires et la culture locale.

Idéalement, vous connaissez l'environnement des matériaux de construction et ses
contraintes environnementales industrielles.

Votre curiosité, votre goût pour le contact, votre présentation, votre patience, vos
aptitudes analytiques donnent à votre sens des affaires l'efficacité que nous
recherchons.

Ce poste nécessite un investissement personnel important pour un professionnel mûr,
ambitieux, désireux de donner un coup de booster à sa carrière. Bon niveau d'anglais
exigé.

Notre Offre : Intégrer une structure financièrement solide, reconnue sur son marché, en
pleine croissance qui vous permettra de mettre en oeuvre et de combiner un volume
important de connaissances, tant commerciales que techniques.

Formation assurée à nos produits.
Statut cadre.

  
  Référence
7050718350

Date de publication
07/05/07

Entreprise
Arcade

Région
France

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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Rémunération : 40 - 45 K€ (à titre indicatif)
Poste situé à Béziers (34)

Adressez votre dossier sous la référence AE-01/34-RCB à :

REIBEL CONSULTANTS
42, Allées Paul Riquet
34500 Béziers
fax : 04.67.28.41.42
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