
COMMERCIAL H/F
  France  

  

Constructeur et fabricant innovant de maisons à ossature bois, nous sommes un acteur
majeur de notre marché.

Nos prestations "clés en mains" garantissent qualité et personnalisation à nos clients de
tout l'Ouest.

Dans le cadre de notre développement d'activité, nous recherchons un(e):

COMMERCIAL H/F

COMMERCIAL H/F

Votre Mission :

Vous serez chargé de :

- la prospection et le suivi de nouveaux clients
- le suivi de la clientèle existante
- la promotion de nos services
- la négociation des conditions de vente
- le développement de nouveaux marchés

Vous aurez un rôle de conseil et de prescription nécessitant une réelle autonomie.

Vos talents commerciaux, votre sens de l'organisation et vos connaissances techniques
sauront dynamiser les ventes et développer votre portefeuille.

Votre Profil :

Vous êtes titulaire d'un BAC +2 Commercial, et vous pouvez justifier d'une expérience
réussie dans des fonctions similaires.

Vous avez de bonnes connaissances dans le bâtiment et le bois.

Votre sens de la négociation, de l'analyse et votre capacité d'écoute seront des facteurs
déterminants pour atteindre vos objectifs.

Votre capacité de persuasion et de négociation avec des interlocuteurs importants feront
votre force

Vous êtes autonome, dynamique, motivé et vous souhaitez vous investir durablement
dans une entreprise à fort potentiel

Conditions d'emploi :

Contrat : CDI
Rémunération : à définir selon Votre Profil et vos compétences
Postes basés dans le : Sud Charente-Maritime (à Marennes dept. 17) et en Loire
Atlantique (44)

Faites nous parvenir votre candidature (lettre de motivation et CV) à l'adresse ci-dessous
ou par mail en cliquant CLIQUEZ ICI POUR REPONDRE A L'ANNONCE :

ARCADIAL
Pôle Technique Odyssée 2

  
  Référence
9061608350

Date de publication
16/06/09

Entreprise
Arcadial

Région
France

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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BP 11
85220 COEX
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